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行业现状

综合分析：产品较低频，存量市场，线上分流，流通数据堵塞。

手机（周边产品）：
厂家 →  国包（档口）
→ 省 → 区县 → 门店 → 客户

手机为刚需类产品，上游厂家集中度高，相对低频；
周边产品为非刚需产品，上游厂家分散，相对高频。

手机厂家强势，周边配件厂家弱势；
省-区县-门店的流通环节传统落后，
门店面临客流下降，人效坪效低，库存压力。

产 品 现 状 环 节 现 状流 通 环 节



解决方案

解决单点问题

目前其他公司主要是解

决 中 间 某 个 节 点 问 题

（如：进销存，客户管

理，增值业务等单点）

解决链条问题

我司模式是打通省-区县-门

店-客户的全环节（重点是针

对3线城市以下的下沉市场），

为分销商，中小门店提供IT，

产品，流量，资金，增值，

运营六大服务。

添加标题



解决方案

业 务 描 述 ：

通过IT系统搭建高效销售通路，导入上游资源（硬件，服务），以最便捷，最
优质服务提供给中小门店和终端客户。

收 入 构 成 ：

硬 件 产 品 自主品牌/代理品牌/分销产品

软 件 及 服 务 B端服务费/b端服务费/撮合交易服务费/运营商酬金/增值业务酬金



增值业务酬金
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技术实现

客户c1......客户cn 客户c1....客户cn

门店管理系统（ERP/CRM/b2B)

分销商B1.....分销商Bn

门店b1.....门店bn 线上店1.....线上店n

分销商管理系统（ERP/B2b/一件代发） 电商管理系统

系统总后台

区域代理商管理系统 电商服务商管理系统

区域后台1.....区域后台n

线下通路 线上通路

公域电商 私域电商



核心能力

前 台

软件研发能力（目前）
和硬件研发能力（2022年）

自主品牌产品，通过销售通
路，向上延伸进行产品自主
研发生产。

E品汇加盟店：统一管理，统一形象，
统一采购，形成有控制力的销售网络。

中 台 后台



推广进度

 覆盖省份 20个省

分 销 商 120家

门     店 50000家



未来规划

接入上游厂商100家 区域分销商100家

连 接 1 0 万 家 门 店 e品汇门店5000家
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2022年

2023年

2024年2022年 营收：80亿   利润：8000万

2023年 营收：100亿   利润：1.2亿

2024年 营收：150亿   利润：2亿



核心团队

从事手机行业20年，熟悉整个行业发展历
程；创造性的将大数据，电子商务，新零
售融入手机销售行业 ，创建手机e站平台
新模式。

陈   钦  
创始人兼董事长

刘   辉
事业合伙人

从事手机行业15年，服务于中国移动，中
国移动终端公司，阿里巴巴，OPPO多个
企业，任高级管理职位，具备较强资源整
合能力，对新零售业务有深刻理解。

龚荣波   
首席技术官

15年技术研发和软件项目管理经验，曾服
务微软（中国）,成都新蛋科技等公司，担
任过开发经理，项目经理以及研发总监等
职位。手机E站的技术负责人，负责E站产
品和技术的架构和研发管理工作。

曾任职中国邮电器材集团公司省分公司经
理，并负责为华为国包产品搭建电商销售
渠道，对电商业务有着深入思考和理解，
现负责集团电商供应链业务的拓展和整合。

侯海男
事业合伙人

曾服务于中国移动北京公司、中国移动终
端公司，任省级公司二级经理职位。后创
业从事大数据开发、手机连锁渠道运营、
手机电商运营等项目。对供应链管理、全
渠道运营、数据挖掘有较深刻理解。

陈子琦 
事业合伙人

李   晶  
营运总监

20年BD管理经验，服务于联合利华、伊滕
忠、HTC、三星多个世界500强企业，任
高级管理职位。对供应链管理及分销体系
有深刻理解。



相关荣誉

软著85项/专利3项/专精特新/高新技术企业/CMMI3认证/贵州连续七年百强企业




